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Entorno Econémico Global Y Negociacion / Global Economic Environment And

Negotiation
Numero total de créditos ECTS 6
Tipologia Optativa

Organizaciéon temporal

Curso 4; Semestre 7

Idioma Castellano e Inglés / Spanish and English
El entorno econdmico global actual
Globalizacidn y comercio internacional
Mercados financieros internacionales
Poblacion y movimientos migratorios
El problema del desarrollo
Gobierno y sector publico en el mercado internacional
La resoluciéon de conflictos en las relaciones empresariales
internacionales
. Elementos clave del proceso de negociacion internacional
Contenidos
The current global economic environment
Globalization and international trade
International financial markets
Population and migratory movements
The problem of development
Government and Public Sector in the International Marketplace
Conflict resolution in international business relations
Key elements of the international negotiation process
CC06 Comprender el impacto del comercio internacional y la
. globalizacidn en las empresas, y su influencia en el trabajo decente y
Conocimientos y L . . . .
contenidos la JuSt.ICIa.SOCIa| / Ur.1derstand the |rT.1p.act of international trade and
globalization on businesses, and their influence on decent work and
social justice.
Resultados HDO1 Defender ideas y argumentos propios en un contexto
de profesional econdmico-empresarial, considerando el respeto a la
aprendizaje igualdad de género, la diversidad y los principios de inclusion / Defend
TiTULO Habilidades y one's own i-deas and argu-men-ts in a professional economic-
entrepreneurial context, taking into account respect for gender
destrezas

equality, diversity, and principles of inclusion.

HDO2 Aplicar las herramientas de gestidn y analisis de datos en un
contexto econémico empresarial y de negocio / Apply data
management and analysis tools in a business and economics context.

Competencias

Resultados de aprendizaje ASIGNATURA
HDNO2 Aplicar las técnicas de gestion de equipos en simulacién de situaciones conflictivas.
HDNO4 Evaluar el contenido de los informes de referencia sobre la economia y el comercio internacional.
CPNO1 Capacidad para analizar las principales ideas, tendencias, acontecimientos y fuerzas que moldean el
marco politico, institucional y social en que se desenvuelve la economia mundial.

HDNO2 Apply team management techniques in simulating conflict situations.

HDNO4 Evaluate the content of reference reports on the international economy and trade.

CPNO1 Capacity to analyze the main ideas, trends, events and forces that shape the political, institutional and
social framework in which the world economy develops.
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Grado en Economia / Bachelor in Economics

Modalidad
Presencial

Actividades formativas

Horas totales

Clases Expositivas / Participatory learning 28
Seminarios / Seminars 2

Clases practicas / Practical lessons 28

Tutorias / Tutorials 12

Trabajo auténomo / Autonomous work 76

Prueba de evaluacién final / Final evaluation test 4

Total 150
Sistemas de evaluacion MiNIMO MAXIMO
Evaluacién Final: prueba o examen presencial / Final 50 50
evaluation test

Resolucién de problemas / Problem resolution 10 30
Estudio de casos / Proyectos / Case studies / projects 10 30
Otras actividades de evaluacién continua / Other 0 10
continuous evaluation activities

Total 70 120
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Grado en Economia / Bachelor in Economics

Universidad
Numero total de créditos ECTS 6
Tipologia Optativa
Organizaciéon temporal Curso 4; Semestre 7
Idioma Castellano
El entorno econémico global actual
Globalizacidn y comercio internacional
Mercados financieros internacionales
Poblacion y movimientos migratorios
Contenidos El problema del desarrollo
Gobierno y sector publico en el mercado internacional
La resoluciéon de conflictos en las relaciones empresariales
internacionales
Elementos clave del proceso de negociacion internacional
CC06 Comprender el impacto del comercio internacional y la
L. globalizacién en las empresas, y su influencia en el trabajo decente y
Conocimientos y L . . . .
contenidos la JuSt.ICIa.SOCIa| / Ur.1derstand the mﬁpfmt of international trade and
globalization on businesses, and their influence on decent work and
social justice.
Resultados HDO1 Defender ideas y argumentos propios en un contexto
de profesional econdmico-empresarial, considerando el respeto a la
aprendizaje igualdad de género, la diversidad y los principios de inclusion / Defend
TiTULO Habilidades y one's own i-deas and argu.men.ts in a professional economic-
entrepreneurial context, taking into account respect for gender
destrezas

equality, diversity, and principles of inclusion.

HDO2 Aplicar las herramientas de gestidon y andlisis de datos en un
contexto econdémico empresarial y de negocio / Apply data
management and analysis tools in a business and economics context.

Competencias

Resultados de aprendizaje ASIGNATURA
HDNO2 Aplicar las técnicas de gestion de equipos en simulacién de situaciones conflictivas.
HDNO4 Evaluar el contenido de los informes de referencia sobre la economia y el comercio internacional.
CPNO1 Capacidad para analizar las principales ideas, tendencias, acontecimientos y fuerzas que moldean el
marco politico, institucional y social en que se desenvuelve la economia mundial.

Modalidad
Virtual

Actividades formativas Horas totales

Clases Expositivas Sincronas 13

Seminarios Sincronos 2

Clases Practicas Sincronas 13

Actividades Dirigidas Asincronas 30

Tutorias 12

Trabajo Auténomo 76

Prueba de Evaluacion Final 4

Total 150

Sistemas de evaluacion MiNIMO MAXIMO

Evaluacién final: prueba o examen 50 50

Resolucion problemas 10 30

Estudio casos - Proyectos 10 30

Otras actividades de evaluacidn continua 0 10
Total 70 120
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