
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

GUÍA DOCENTE 

NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL / 
INTERNATIONAL NEGOTIATION 
  



 
Grado en Negocios Internacionales / Bachelor in 

International Business 

 

Negociación Internacional / International Negotiation 
Número total de créditos ECTS 6 
Tipología Obligatoria 
Organización temporal 4º curso, 7º semestre 
Modalidad Presencial 
Idioma Inglés 

Contenidos 

• Técnicas de negociación 
• Negociación intercultural 
• Comunicación de crisis 
• Gestión de conflictos culturales 
• Resolución de conflictos y controversias 

------ 
• Negotiation techniques 
• Intercultural negotiation 
• Crisis communication 
• Management of cultural conflicts 
• Resolution of conflicts and controversies 

Resultados de 
aprendizaje 
TÍTULO 

Conocimientos y 
contenidos   

Habilidades y 
destrezas   

Competencias 

CP1 Realizar comunicaciones y presentaciones, tanto al 
público general como a personas expertas en entornos 
internacionales. / Prepare communications and 
presentations, both to the general public and to experts in 
international environments. 
CP3 Implementar técnicas de negociación empresarial 
internacional adaptadas a contextos internacionales y a las 
características del negocio. / Implement international 
business negotiation techniques adapted to international 
contexts and the characteristics of the business. 

Resultados de aprendizaje ASIGNATURA 
• Conocer diferentes técnicas de negociación. / Know different negotiation techniques. 
• Identificar los roles y los objetivos de los distintos actores en los procesos de negociación. / 

Identify the roles and objectives of the different actors in negotiation processes. 
• Analizar la gestión de conflictos culturales que inciden en la actividad empresarial. / Analyze 

the management of cultural conflicts that affect business activity. 
  



 
Grado en Negocios Internacionales / Bachelor in 

International Business 

 

 

Modalidad 
Presencial 

Actividades formativas Horas totales 
Clases Expositivas / Participatory learning 28 
Seminarios / Seminars 4 
Clases prácticas / Practical lessons 26 
Visualización y análisis de contenido 
audiovisual /  Visualization and analysis of 
audiovisual content 

6 

Tutorías / Tutorials 12 
Trabajo autónomo / Autonomous work 72 
Prueba de evaluación final / Final 
evaluation test 

2 

Total  150 

Sistemas de evaluación MÍNIMO MÁXIMO 

Evaluación final: prueba o examen / Final 
evaluation test 

50 50 

Resolución problemas / Problem 
resolution 

10 30 

Estudio casos - Proyectos / Case studies - 
projects 

10 30 

Otras actividades de evaluación continua / 
Other continuous evaluation activities 

0 10 

Total  70 120 
Observaciones   
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